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livre peu convaincant. [.’intention n’est pas en
cause. Déconstruire un objet, identifier les dif-
férents éléments qui le configurent, remonter
les chaines de leurs précédents, contextualiser
ces maillons, et tenter ainsi tant de souligner
leur sens changeant que de les replacer dans
une perspective de longue durée constitue un
beau programme. Mais la mise en aeuvre est
loin de répondre a I'ambition affichée, pour
deux raisons structurelles: un plan d’ouvrage
déroutant et une pratique du remploi discu-
table.

Le plan tout d’abord. Le tour royal de
Philippe II n’est analysé qu’a partir du cin-
quieme chapitre. Le traiter d’emblée aurait
permis a 'auteur de mieux justifier les choix
des remontées (quelques tableaux et statis-
tiques étaient envisageables) qu’il opere pour
illustrer les entrées royales, la féte chevale-
resque, les combats simulés et autres «entre-
mets » guerriers, le carnaval ou encore la féte du
Corpus Christi. Apparaissant trop tardivement, le
tour de Philippe II force le lecteur a prendre
un chemin de supposées traditions festives
dont le tracé se perd a force de redites, de
renvois vers des étapes déja passées et d’autres
a venir, ou encore d’allers-retours temporels qui,
parfois, lui font dévaler des pentes anhistori-
cistes.

Le remploi ensuite. Les compilations
d’articles sont un genre utile. Elles permettent
aux lecteurs un acces plus aisé a une réflexion
dont le suivi peut étre rendu malaisé par la
dispersion éditoriale. Pour I’historien, c’est
I’occasion de marquer un arrét, d’ordonner sa
production et de souligner certains axes de ses
recherches. Mais ce genre ne va pas sans trans-
parence. Elle fait défaut ici, alors méme qu’une
bonne part de I'ouvrage reprend, réagence et
réécrit des réflexions et des travaux déja publiés.
On ne peut reprocher a T. Ruiz d’avoir de la
constance dans ses thémes de recherche, mais
elle vire trop souvent ici a I’auto-copier-coller.
Le lecteur comparera ainsi certains passages
de ce King Travels et du précédent Spanish
Society (2001), en particulier ceux relatifs aux
typologies festives, au carnaval, a la féte du
Corpus Christi ou aux autodatés. Il pourra encore
comparer les chapitres consacrés aux entrées
royales aux articles que I'auteur a publiés sur
les célébrations festives a Jaén et sur les entrées
royales a Séville®.

Alire ces pages consacrées aux entrées — pres
du quart de 'ouvrage, sans compter les entrées
de Philippe 11, dont celle de 1585 a Saragosse
qui avait donné lieu a un article publié en
2012 —, le lecteur pourrait croire que, depuis
les travaux de Rosana de Andrés Diaz (un
article descriptif seulement basé sur les rela-
tions de ces entrées dans les chroniques et
publié en 1984) et de J. Nieto Soria#, ce champ
de la ritualité politique est resté en jachére.
T. Ruiz a fait tout simplement I’économie
d’une actualisation. Il manque dés lors ces
jalons essentiels que sont les travaux d’Ana
Isabel Carrasco Manchado pour la Castille et
de Miguel Raufast Chico pour la couronne
d’Aragon. Quant a la série des entrées a Séville,
a laquelle I'auteur consacre un long dévelop-
pement, elle est incomplete du fait de 'oubli
des entrées d’Henri Il en 1396 et 1402 et
d’Henri IV (certes ratée) en 1454, dont j’ai sou-
ligné qu’elles formaient, avec celle d’Isabelle
de Castille en 1477, une sous-série rituelle et
narrative marquée par articulation profonde
entre entrée et audience publique.
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Ce livre constitue une tentative appréciable
de faire de I'histoire économique solidement
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ancrée dans la documentation d’archive, qui
soit capable en méme temps de dialoguer avec
les sciences sociales. Un sujet captivant — les
échanges entre chrétiens et musulmans au
XIVE siecle —, une riche documentation — les
archives personnelles du marchand Francesco
di Marco Datini —, une approche innovante
— la sociologie des réseaux —, sont les ingré-
dients d’une recherche qui veut appliquer au
Moyen Age des recettes employées avec suc-
ces pour ’époque moderne. La référence dans
ce domaine est le travail mené sur la commu-
nauté sépharade de Livourne par Francesca
Trivellato (explicitement rappelé dans I'intro-
duction d’Anthony Molho) '.

Dans les trois premiers chapitres, les
échanges commerciaux de Datini avec le
Maghreb sont considérés comme le résultat
des contraintes dans lesquelles la compagnie
commerciale toscane opérait. Le marchand
de Prato faisait face a un triple obstacle: il ne
pouvait pas s’appuyer sur de solides liens fami-
liaux qui auraient fonctionné comme le ciment
de son entreprise; la compagnie ne disposait
pas de ses propres agents en Afrique du Nord ;
enfin, le gouvernement florentin, contraire-
ment a ceux de Pise, Génes et Venise, ne dis-
posait d’aucune représentation diplomatique
au Maghreb.

Ce sont les lettres marchandes qui per-
mirent de surmonter le premier obstacle. Ega-
lement utilisées pour renforcer I’identité
florentine de ses agents, clles devinrent le
véritable « moyen de contréle » de leur travail
(p. 71). La seconde contrainte conduisit a
développer un réseau d’intermédiaires com-
merciaux, ce qui eut des effets sur 'implan-
tation géographique des activités de Datini.
Le négociant eut désormais acces aux pro-
duits d’Afrique du Nord a partir des places
d’échanges pisanes puis majorquines. C’est
surtout I’absence de Florence dans les centres
portuaires maghrébins qui amena ces compa-
gnies a développer un commerce flexible,
nécessairement indirecte, qui se jouait des
interstices offerts par les communautés dotées
d’un réel statut politique, comme celle de
Pise, et la médiation des marchands indépen-
dants.

Ce n’est que par cette série de filtres que
Datini piit accéder aux produits commerciali-

sés sur les marchés d’Afrique du Nord, qui
empruntaient deux circuits différents: local
et sub-saharien. L.e premier marché fournis-
sait essentiellement des colorants (surtout la
grana), des peaux et des cuirs, tandis que la
laine barbaresque jouait alors un réle tout a
fait résiduel. Le second regroupait des articles
de luxe, comme les plumes d’autruche ou le
poivre de Guinée, méme s’il faut souligner
que les archives ne font aucune référence au
commerce de 'or. Ces importations représen-
taient environ un tiers du total de I'activité de
la compagnie de Majorque. Ces flux étaient
plutét faibles au regard de ceux engendrés par
les échanges avec les marchés provencaux et
ibériques qui, avec I'talie, étaient au coeur du
systeme Datini.

La deuxi¢me partie de 'ouvrage décrit le
réseau d’échanges commerciaux organisé par
Datini, d’oi émerge sa forte capacité a coor-
donner un ensemble complexe d’acteurs et
de circuits. Il parvint a rendre efficace ce com-
merce fait d’innombrables intermédiaires, en
tirant pleinement partie des caractéristiques
que 'entreprise marchande toscane a acquises
lors de la profonde réorganisation qui a suivi
les faillites de 1343. Des liens informels unis-
saient les différentes sociétés commerciales
et leurs agents dans une méta-compagnie
réticulaire, une « organisation souple » (p. 245)
ol coexistaient concurrence et entraide. La
confiance, qui se nourrissait de volumes
impressionnants de correspondance, permet-
tait I'adoption de stratégies communes ct le
partage des informations, et facilitait le déve-
loppement de trafics qui reposaient sur la
loyauté des agents commissionnaires.

Les trés rares concitoyens présents au
Maghreb auraient pu faire partie du systéme
commercial multiforme et flexible mis en
place par une entreprise de taille modeste
comme celle de Datini. Ces mémes stratégies
de collaboration appliquées au commerce
maritime menérent les Florentins a innover
dans le marché du fret avec des formes d’orga-
nisation qui permirent de combler le retard
infrastructurel par rapport aux Génois et aux
Vénitiens.

Aprés deux chapitres dédiés aux réseaux
marchands principalement dans I"optique flo-
rentine, on entre dans le monde de Majorque,
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voie d’acces a I’Afrique du Nord. L’objet prin-
cipal du livre réside dans ces quatre-vingts
pages qui nous révelent la structure d’un
commerce interculturel mis en place par des
chrétiens, des musulmans et des juifs, des
Florentins, des Catalans et des Maghrébins. La
encore, ¢’est a partir de différentes contraintes
que les réseaux de Datini se structurérent.

Le monopole du commerce avec le
Maghreb exercé par des ligues de marchands
majorquins imposait les prix aux étrangers; il
était donc nécessaire de développer des straté-
gies alternatives. Il fut décidé de réemprunter
deux circuits préexistants et paralleles: d’une
part, les réseaux marchands juifs qui rayon-
naient depuis Majorque vers de nombreux
centres cotiers d’Afrique du Nord, intensifiés
pendant cette période par les persécutions ara-
gonaises ; d’autre part, mais dans une moindre
mesure, en profitant des échanges entre la
communauté mudéjar de Valence et les mar-
chands maghrébins d’Alctddia, Honein et
Oran.

Le volume est complété par une riche
annexe dans laquelle sont transcrites de fagon
intégrale la quarantaine de lettres envoyées du
Maghreb aux entreprises Datini. Cette pré-
cieuse documentation est le miroir, en positif
mais aussi en négatif, du travail d’Ingrid
Houssaye Michienzi. Si d’un ¢6té on retrouve
une analyse des sources qu’il est désormais
rare de rencontrer, de 'autre il semblerait
qu’clles soient trop peu nombreuses pour
peindre un tableau précis de ce commerce
interculturel.

Par conséquent, si les liens entre circuits
d’échange et opérateurs marchands que Datini
est capable de tisser ressortent clairement,
I'image devient plus floue quand il s’agit de
comprendre leurs mécanismes. L.’éthique
marchande, la réputation et la confiance réci-
proque, arguments rhétoriques centraux dans
la correspondance de Datini, ne suffisent pas
a expliquer comment une architecture des
relations économiques si complexe pouvait
fonctionner sans des sanctions précises.

Une comparaison avec la littérature théo-
rique traitant de ’application du contrat, de
la structure et de I'organisation d’entreprise
aurait considérablement enrichi un cadre
interprétatif qui, en quelque sorte, oscille

entre de nouvelles directions historio-
graphiques et des modeles plus traditionnels,
sans les avancées méthodologiques opérées
par F. Trivellato ou David Hancock ?. Fina-
lement, ’ouvrage donne I'impression de
s’inscrire davantage dans la lignée d’Armando
Melis et Federico Sapori, en oubliant le travail
d’une nouvelle génération (en particulier les
recherches de Sergio Tognetti) qui, bien
qu’avec une approche plus en continuité avec
la tradition, a permis de mettre au jour les
connaissances sur les entreprises commer-
ciales florentines du bas Moyen Age.
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Terres d’intolérance : ainsi se signalent les
mondes ibériques pendant les temps modernes.
Face a cette représentation, ¢’est une entreprise
paradoxale, audacieuse et néanmoins de bon
sens que Stuart Schwartz, dont I'ccuvre depuis
longtemps fait autorité, a remarquablement
menée a bien. Tant en Espagne, au Portugal,
que dans leurs colonies d’Amérique, il met en
évidence tout un univers de pensées dissi-
dentes, de comportements déviants et d’atti-
tudes de tolérance. Sa démonstration se fonde
sur une immense documentation, provenant en
grande partie des archives inquisitoriales. Car
si le Saint-Office a accumulé des milliers de
proces pendant plus de trois siecles, ¢’est qu’il y
avait en effet, selon ses critéres, vaste matiére
a réprimer. L’approche de S. Schwartz lui per-
met en outre d’élaborer une histoire « vue d’en
bas », mettant I’accent sur les opinions et les
pratiques des gens du commun plutdt que sur
les débats des élites intellectuelles. II montre



